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Technische Beschreibung

Copyright © 1999-2001 UpSide Software GmbH

UpSide Software GmbH

Michael-Burgau-Str. 18

93049 Regensburg

Germany

Tel. +49 941 399 71 60  —  Fax +49 941 399 71 59

www.upside-software.com
info@upside-software.com
Überblick

4Cast Personal Edition 1.0 hilft Sales Professionals, den Überblick über die geplanten und wahrscheinlichen Umsätze zu behalten. Wer jetzt schon seine Vertriebskontakte mit dem Pocket PC verwaltet, wird es zu schätzen wissen, auch die Kerndaten seines Geschäfts mit dem praktischen Gefährten verwalten zu können.

Die Highlights von 4Cast Personal Edition 1.0:
· Umsatzvorschau

· Update der Basisdaten mit wenigen “pen tips”

· 1-Klick Funnel Analysen nach Kunden, Produkten und vielen anderen Kriterien

· grafische Auswertungen

· Schnittstelle zur Windows CE™ Kontaktdatenbank

· Datentransfer zu Textverarbeitung, Tabellenkalkulation und zu 4Cast Desktop

Einsatzgebiete:

· Persönliche Umsatzplanung für den Vertriebsmitarbeiter

· Lead Management – optimale Betreuung der eigenen Leads

· Sales Reporting z.B. durch das Forecast-Sheet

· Distribution von Fremdprodukten, Handelsvertretung, auch international

4Cast Personal Edition 1.0 ist ein einfaches Werkzeug. Es ist intuitiv zu bedienen und kann ohne Einarbeitungsaufwand eingesetzt werden. 

Design

4Cast Personal Edition 1.0 ist an das Display der Pocket PCs und die Bedienung mit dem Pen angepaßt. Der Benutzer kann innerhalb der verschiedenen Funktionen wie in einer Web-Seite navigieren. 
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Innerhalb der einzelnen Objekt-Ansichten (Leads, Positionen, Kunden, Produkte) wird die Information weiter in Einzelaspekte (z.B. Marge & Provision, Zeit) unterteilt. Auf diese Weise wird die Information entsprechend dem Bildschirmformat präsentiert, und der Benutzer kann gleichzeitig mit einem Klick die inhaltliche Perspektive wechseln.

Funktionen

Vertriebsvorgänge, Kontakte und Produkte verwalten

4Cast Personal Edition 1.0 macht es dem Benutzer leicht, [image: image5.png]E-4Cast Auswertung
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 die Funktionen auf eine für ihn passende Weise zu nutzen. Er benutzt genau diejenigen Felder und Ansichten, die für sein Geschäft relevant sind. 

Leads lassen sich betrachten und bearbeiten z.B. im Hinblick auf eine zeitliche Umsatzvorschau oder auf die jeweils absolvierten Verkaufsschritte, die zu erwartenden Margen und Provisionen.

Mit wenigen „pen tips“ läßt sich ein Vertriebsvorgang und somit der Forecast aktualisieren.

Sowohl Produkte als auch Kontakte lassen sich gruppieren und nach Gruppen auswerten.

Diese Analysen ermöglichen es dem Vertriebs​mitarbeiter, seine knappe Zeit optimal zu investieren.

Auf diese Weise kann 4Cast Personal Edition 1.0 folgende Fragen beantworten:

· Wie wird der Umsatz im nächsten Monat oder Quartal wahrscheinlich aussehen? 

· Bei welchen Kunden liegt das höchste Potenzial? 

· Welche Produkte lohnen den Einsatz am ehesten? 

· Welche Kontaktquellen führten zu den besten Leads? 

4Cast Personal Edition 1.0 ist auch ideal geeignet für die Distribution von Fremdprodukten, die in einer Fremdwährung abgerechnet werden.
Einen Sales Forecast erstellen
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Für einen Sales Forecast werden alle Informationen über den Stand der Vertriebsvorgänge ausgewertet. Auf Basis von Abschlußwahrscheinlichkeiten, anvisiertem Bestelldatum, abgeschlossenen Verkaufsschritten und den entsprechenden Summen werden zukünftige Umsatzzahlen prognostiziert.

Grafische Auswertungen


Mittels grafischer Auswertung ermöglicht es 4Cast Personal Edition 1.0, die Umsatzmöglichkeiten plastisch darzustellen – nicht nur als Präsentations​medium für Reporting und Management, sondern auch für eigene Analysen und Planungen.

Die Auswahl der für den Forecast und grafische Auswertungen herangezogenen Daten kann mittels eines übersichtlichen Selektionsbaums leicht nach verschiedenen Kriterien eingeschränkt werden. So können z.B. verschiedene Accounts, Produkte oder Produktgruppen analysiert werden.

Datenaustausch mit anderen Anwendungen

Mittels der Export-Funktionalität und über Kopieren-Einfügen können Daten in andere Anwendungen importiert werden. Es können auch gezielt einzelne Objekte wie z.B. Produkte und Preise importiert werden. Durch die Integration mit der Windows CE Kontaktdatenbank entfällt mühsames Suchen und Tippen von Kundennamen.

Sales Forecasting Utility


for Windows® Powered


Pocket PCs
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